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Przewodniczacy Zarzadu
stowarzyszenia MIWD

Danuta Burzynska: Jaki byt cel

powstania 20 lat temu stowarzyszenia

producentéw wetny mineralnej?

Henryk Kwapisz: Inicjatywa wy-
szla od producenté6w welny mineral-
nej, ktorzy pojawili sie na polskim
rynku w latach 90. Podstawowym ce-
lem bylo dbanie o rozwéj rynku izo-
lacji, a przede wszystkim welny mi-
neralnej szklanej i skalnej. Z pewno-
$cig pomagalo doswiadczenie dziata-
jacych wéwczas podobnych stowa-
rzyszen w krajach Europy zachod-
niej. Takie wspélne dzialanie jest
bardzo korzystne, dlatego réwniez
polskie firmy zdecydowaty sie powo-
fa¢ stowarzyszenie.

D.B.: Jak ewoluowat rynek wetny
mineralnej i jakie czynniki byty jego
gtéwnymi wyznacznikami?

H.K.: W Polsce w latach 90. rynek do-
piero otwieral sie na izolowanie $cian
i dachéw. Swiadomoséé w zakresie sto-
sowania wyrob6éw izolacyjnych z wel-
ny mineralnej byla niska i trzeba jg by-
o konsekwentnie budowa¢. 20 lat te-
mu, gdy powstalo MIWO, nastepowa-
ly zmiany w przepisach techniczno-
-budowlanych dotyczacych izolacyjno-
$ci termicznej. Miat obowigzywac obni-
zony wspoélczynnik przenikania ciepta
dla przegréd, np. 0,3 W/(m?K) dla Scian
zewnetrznych. Nalezalo zadbac o to, by
ludzie wiedzieli, ze welna mineralna

to ten typ izolacji, ktéry moze zastapic
stare izolacje wychodzace z mody;, takie
jak suprema, czyli wiéry z cementem.
Wtedy nie bylo nowoczesnych ocie-
plen, a rynek ich potrzebowat.

Jednak gléwnym zalozeniem by-
to to, by przekona¢ rynek o wszech-
stronnosci izolacji z welny mineral-
nej. Pierwsze dziatania dotyczyly izo-
lacji domé6w, ale w ciagu 20 lat, dzie-
ki konsekwentnej budowie §wiadomo-
§ci o tym, jak funkcjonalna i uzyteczna
jest welna mineralna, nastapil ogrom-
ny postep i powiekszyt sie asortyment
wyrobdéw firm. W tej chwili welne mi-
neralna stosujemy nie tylko w do-
mach, ale réwniez w przemysle, do
izolacji rurociagéw, kanaléw wentyla-
cyjnych, na statkach, w sprzecie AGD,
w sufitach podwieszanych i ekranach
akustycznych, w cysternach kolejo-
wych i platformach wiertniczych czy
nawet do upraw roslin.

D.B.: Co byto najwigkszym

osiggnieciem MIWO?

H.K.: Mysle, ze wlasnie to, ze
wsp6élnie udato nam sie przekonac
inwestoréow, zeby stosowali welne
w réznorodnych aplikacjach, a firmy
czltonkowskie potrafily rozbudowac
asortyment.

D.B.: Tym bardziej, ze konkurencja byta

dos¢ ostra. Jak rosfa pozycja wetny

w rynku materiatéw izolacyjnych?

H.K.: Od samego poczatku zdecy-
dowalismy sie stawia¢ na trzy wlasci-
wosci welny mineralnej, ktére stano-
wia jej wyr6znik: izolacyjno$¢ termicz-
na, akustyczna i bezpieczenistwo poza-
rowe. Dzieki welnie mozna zapewnié
unikalne trzy cechy domu, czyli to, ze
jest w nim cieplo, cicho i bezpiecznie.
Warto wiedzie¢, ze zaden inny mate-
rial izolacyjny nie jest stosowany tak
powszechnie w systemach izolacji
akustycznej. Bezsprzeczna przewaga
welny mineralnej nad innymi izolacja-
mi jest jej niepalnos¢, co zwieksza bez-
pieczenstwo podczas pozaru.

Pozycja welny w zestawieniu z in-
nymi materialami izolacyjnymi zale-
zy od aplikacji. Welna mineralna za-
wsze bedzie bardzo popularna przy
ocieplaniu poddaszy. Duza konku-
rencja miedzy wyrobami spieniony-
mi a welna mineralng jest widoczna
w ociepleniach fasad tzw. metoda lek-
ka mokra, ale i tu rynek welny rosnie.

Mysle, ze w duzej mierze wlasnie
dzieki wiarygodnym argumentom MI-
WO decydenci zaostrzali wymagania
dotyczace izolacyjnosci termiczne;j,
a ludzie przekonali sie, ze ocieplenie
doméw spowoduje, ze zaplaca mniej
za energie cieplna.



D.B.: Na wymagania dotyczace
efektywno$ci energetycznej budynkow
miaty wptyw normy i wzrastajgca
Swiadomosé. Dlaczego nie udato sie

z bezpieczenstwem pozarowym

i z izolacyjnoscig akustyczng?

H.K.: W obecnych Warunkach Tech-
nicznych znajdujg sie wymagania do-
tyczace izolacyjnosci termicznej az do
roku 2021. W tym zakresie MIWO ma
spory udzial. Natomiast faktycznie, je-
sli chodzi o dwie pozostale wlasnosci,
czyli akustyke i bezpieczenstwo ognio-
we, to wcigz musimy by¢ aktywni.
Juz 10 lat temu przekonywalismy de-
cydentéw, ze warto zadbaé o podwyz-
szenie wymagan zwigzanych z bez-
pieczenstwem ogniowym materialéw
izolacyjnych, bo to korzystnie wply-
nie na bezpieczenstwo uzytkownikow
budynkéw. Wobec rosnacej liczby po-
zar6w warto zadba¢ o takie uregulo-
wania. W tym wypadku na konkretne
zmiany jeszcze czekamy. W ubieglym
roku, gdy Ministerstwo Infrastruktury
i Budownictwa zaproponowato zmia-
ny w Warunkach Technicznych w ob-
szarze izolacji budynkéw wysokich
i wysoko$ciowych, znalazla sie tam
propozycja, by w takich budynkach
stosowa¢ wytacznie materialy niepal-
ne. Niestety ministerstwo wycofato sie
z tej propozycji. Naszym zdaniem ar-
gumenty przeciwko tej zmianie nie zo-
staly poparte wystarczajaco udoku-
mentowanymi danymi.

D.B.: Ale nie sktadacie broni?

H.K.: OczywiScie, ze nie. Mamy wie-
le argumentéw w tej dziedzinie, be-
dziemy nadal ich uzywaé, pokazu-
jac, ze warto dokona¢ zmian, szczegél-
nie jesli chodzi o elewacje budynkéw
wysokich i wysokosciowych. Zas jesli
chodzi o akustyke, to sprawa wyglada
lepiej. Nowelizacja norm sukcesyw-
nie postepuje, a cata seria norm aku-
stycznych sie zmienita. W 2015 roku
zaktualizowana zostata cze$¢ 3 tych
norm, gdzie sa wymagania dotycza-
ce budynkow w zakresie przegréd we-
wnetrznych i zewnetrznych. Dolozono
arkusz czwarty méwiacy o halasie po-
gtosowym. W Komitecie Technicznym
jest juz czes¢ piata, gdzie mamy wy-
magania dotyczace podwyzszonej izo-
lacyjnosci akustycznej w budynkach
mieszkalnych i cze$¢ druga, ktéra mo-
wi o halasie instalacyjnym. W zasa-
dzie tylko od decyzji ministerstwa za-
lezy teraz, czy i kiedy te czesSci zosta-
na wiaczone do Warunkéw Technicz-
nych. A naszym zadaniem jest zwiek-
szanie $wiadomosci inwestoréw, by
wiedzieli, ze od dobrej izolacji aku-
stycznej zalezy komfort w mieszkaniu

i to, Zze nie bedziemy sltysze¢ naszego
sasiada czy hatasu z ulicy.

D.B.: Jakie priorytety na najblizsze

lata stojg przed stowarzyszeniem?

H.K.: Po pierwsze utrzymac¢ wyso-
ka wiarygodnos¢ firm cztonkowskich
naszego stowarzyszenia. Przez tyle lat
nigdy nie mieliSmy probleméw z za-
strzezeniami kierowanymi do wyro-
béw z welny mineralnej ze strony in-
spektoratow nadzoru budowlane-
go. Nasze produkty sg oceniane jako
wyroby wysokiej jakosci, w ktérych
wszystko jest zgodne z deklarowanymi
wlasnosciami. Jak wiadomo, produ-
cenci innych materialéw izolacyjnych
majg z tym problemy. Kolejny priory-
tet to termomodernizacja budynkéw
jednorodzinnych. Wiekszos¢ budyn-
kow w Polsce jest nieocieplonych lub
stabo ocieplonych i wymaga termomo-
dernizacji, gdyz zuzywa niestychane
ilodci energii. Podstawowy problem to
finanse. Budynki wielorodzinne, dzie-
ki funkcjonowaniu ustawy o termo-
modernizacji, w wiekszosci zostaly jej
poddane. Przed domami jednorodzin-
nymi jeszcze dluga droga. Wiemy, ze
Ministerstwo Rozwoju ma pomysl na
wsparcie termorenowacji budynkéw
jednorodzinnych. Trzymamy kciuki,
zeby sie udalo to, co méwita pani mi-
nister Jadwiga Emilewicz, czyli ,,zaizo-
lowanie dziurawych domow”.

D.B.: A obiekty uzytecznosci publicznej?

H.K.: Tu jest troszke inna perspek-
tywa, bo wszystko, co jest wlasnoscia
publiczng, podlega zaméwieniom pu-
blicznym. Zreszta od wielu lat MI-
WO jest réwniez aktywne w promo-
waniu termorenowacji budynkéw pu-
blicznych. I nie chodzi wylacznie o to,
by bylo to wykonywane tanio, ale ze-
by stuzyto przez wiele lat i sprzyja-
to poprawie srodowiska naturalnego.
Duzo sie méwi o tzw. zielonych zamé-
wieniach publicznych, ale nie wszyscy
wiedza, ze produkcja wyrobéw izola-
cyjnych w r6znym stopniu wplywa na
srodowisko w trakcie produkcji, a takze
w trakcie eksploatacji. Welna mineral-
na ma wspaniala ceche, jakg jest trwa-
tos¢. Nie zmienia swoich wlasnosci na
przestrzeni lat eksploatacji, co zosta-
o udowodnione. Gdy zmieniamy izo-
lacje, to koszty wiaza sie nie tylko z sa-
ma wymiang, ale takze z materiatem,
ktéry trzeba zutylizowac. Gdy korzysta-
my z wyrobéw z welny mineralnej, ma-
my pewnos¢, ze izolacja bedzie trwa-
ta i nie musimy sie martwi¢ o jej cze-
sta wymiane. Nie méwiac juz o tym, ze
w produkcji welny mineralnej stosuje
sie surowce z recyklingu, np. sttuczke
szklang i dzieki temu zuzywa sie mniej

surowcoéw naturalnych. To ma korzyst-
ny wplyw na Srodowisko.

D.B.: Pig¢ firm MIWO w ciggu 20 lat

dokonato w Polsce znacznych

inwestyciji. Jaki jest to poziom?

H.K.: Przez 20 lat wszystkie fir-
my czlonkowskie preznie sie rozwija-
ly i w sumie zainwestowaly w Polsce
ponad 3 miliardy zlotych. To nie jest
koniec. Kazda z firm nadal sie rozwija
i w zasadzie kazda z nich anonsuje ko-
lejne inwestycje. Razem zatrudniamy
2,5 tysigca pracownikéw oraz dodat-
kowo tworzymy kilka tysiecy dodatko-
wych miejsc pracy dla pracownikéw
firm podwykonawczych. Produkujemy
8 milion6w metréw szesciennych wel-
ny rocznie. Biorgc pod uwage jakosé
naszych produktéw, zaopatrujemy nie
tylko rynek polski, ale tez eksportuje-
my do kilkunastu krajéw europejskich.

D.B.: Co dla Pana osobiscie byto

najwazniejsze w dziatalnosci

stowarzyszenia?

H.K.: Nauczylem sie efektywnej
wspétpracy w dosy¢ skomplikowa-
nym $rodowisku. Musimy pamietac,
ze przeciez firmy czlonkowskie MIWO
na co dzien konkuruja ze sobg. Wia-
$nie przez te wszystkie lata nauczytem
sie, ze mozna jednocze$nie wspétpra-
cowacé 1 konkurowac, i umieé¢ to roz-
granicza¢ z pozytkiem dla wszystkich.
Dzieje sie to wéwczas, gdy argumenty
sa wiarygodne i merytoryczne. Trudno
sie nauczy¢ takiego wspdlnego dzia-
fania, pracujac w jednej firmie, bo ma
sie oglad sytuacji do$¢ jednostronny.
W stowarzyszeniu trzeba umie¢ zna-
lez¢ r6wnowage i plaszczyzne wspot-
pracy z korzyscia dla catej branzy. Po-
nadto nauczylem sie duzej odpowie-
dzialnosci za wszystko, co jest przygo-
towane przez stowarzyszenie. Kazde
stanowisko jest starannie przemyslane
i przygotowane.

D.B.: A czy majg miejsce wspoine

inicjatywy catej branzy izolacyjnej?

H.K.: Wczesniej bylo z tym nie-
co trudniej, ale bioragc pod uwage, ze
dojrzewamy i nabieramy dos$wiad-
czen, to roénie tez kultura biznesu.
Powstajg koalicje wokét pewnych za-
gadnien waznych dla branzy, np. do-
tyczacych termorenowacji budynkéw
jednorodzinnych. Zaréwno stowarzy-
szenie MIWO, jak i stowarzyszenia
innych producentéw wyrobéw izo-
lacyjnych wspélpracujg ze soba wta-
$nie po to, by zadba¢ o swiadomosé
Polakéw w zakresie oszczednosci
energii, a jak wiemy, najwiekszy po-
tencjat jest wlasnie w termomoderni-
zacji budynkéw jednorodzinnych.

D.B.: Dzigkuje za rozmowe.
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