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MIWO - Stowarzyszenie Producentéw

Wetny Mineralnej: Szklanej i Skalnej

ma juz 23 lata. Jak sie przez ten czas

zmienit rynek wetny mineralnej?
Rynek izolacji sie zmienia i z pewnoscig
wyroby z wetny mineralnej rozwinety sie
i to w spos6b znaczacy. 23 lata temu
producenci w ofercie mieli w stosunku
do dzi$ ograniczony asortyment. A jesli
chodzi o wtasciwosci to deklarowano te
podstawowe np. wspdtczynnik przewodze-
nia ciepta (A).

Obecnie, w zwiazku z rosngcymi
wymaganiami i Swiadomoscig, jest coraz
wiecej cech, ktérych deklarowania oczekujg
inwestorzy. Od wielu lat sg to wtasciwosci
zwigzane z izolacyjnoscia cieplng. Od nie-
dawna zaczefo sie mowi¢ o wiasciwosciach

akustycznych, teraz wazna jest tez trwatosé.

Bardzo zwiekszyt sie asortyment wyrobow,
dlatego ze wetna moze by¢ zastosowana

w zasadzie wszedzie, nie tylko w budow-
nictwie. Stosuje sie jg tez w ogrodnictwie
czy do izolacji na statkach. Z racji rosng-
cego zapotrzebowania na te uniwersal-

ng izolacje, jest coraz wiecej rodzajow
wyrobow: ptyty, rolki z siatka, bez siatki,

z folig, wyroby o réznej gestosci. Jak widac,
technologia poszta daleko naprzod.

Jakich zmian mozemy oczekiwaé

w przyszfosci, jesli chodzi o te wyroby?
Z pewnoscig cztonkowie MIWO rozwing
czes$¢ cyfrowa tego biznesu. Czyli méwiac
wprost, przypisza produktom takie mozli-
wosci, ktére pozwolg uzytkownikowi lepiej
z nich korzysta¢. Jestem réwniez przeko-
namy, ze wszyscy producenci zrzeszeni
w MIWO beda dba¢ o zwigkszenie wktadu
z recyklingu, bo na pewno bedziemy ograni-
czac ilos¢ surowcéw nieodnawialnych.

0 jaka ceche czy wiasciwos¢ ten
materiat moze zosta¢ ,,wyposazony”
w przyszfosci?
Jestem przekonany, ze bedzie to dotyczyto
$ladu weglowego. Klient musi sie przekonaé

do tego, zeby pyta¢ produ-
centa, jaki jest $lad weglo-
wy produktu, ktéry uzywa
do budowy domu. W koncu
to nastgpi. Moze nie za rok,
ale za kilka lat na pewno
klienci beda sie o to pytac.
To bedzie jak z kaloriami,
na ktore nauczylismy sie
zwracac uwage i je liczy¢,
by by¢ bardziej fit.

-

MIWO dzi$ jest orga-
nizacja, ktéra zrzesza
pieciu producentéw wet-
ny mineralnej szklanej

i skalnej. Bez watpienia
sg to czotowe firmy

na polskim i $wiato-
wym rynku materiatow
izolacyjnych. Firmy

te posiadaja w Polsce
w sumie 5 fabryk. Jakie sg perspektywy
rynkowe przed ta branza?

Biorac pod uwagg kilka faktow, rynek
oceniamy pozytywnie. Po pierwsze, caty
czas obserwujemy w Polsce ogromne
zapotrzebowanie na mieszkania. Polska byfa
zniszczona w czasie wojny, a przez kilka-
dziesiat lat nie wybudowano wystarczajacej
liczby mieszkan. Po drugie, spofeczenstwo
staje sie coraz bogatsze. Po trzecie, jest
coraz wieksza $wiadomosc¢ zysku z tego,

ze izolujemy domy wetna mineralng. Swia-
domos¢ korzysci wynikajacych z izolacji
domu rosnie, ludzi nie trzeba przekonywacé
do tego, zeby stosowali odpowiednio grubg
izolacje, bo wiedzg, ze po prostu przyniesie
to zysk w postaci mniejszych optat za ogrze-
wanie. No i wreszcie termomodernizacja,
ktora jest ogromnym rynkiem i to rynkiem
uzasadnionym. Skorzystajg na niej ci
najbardziej potrzebujacy — ludzie objeci
ubdstwem energetycznym, cho¢ oczywiscie
producenci réwniez. Konsekwentne dziata-
nia rzadu sg naprawde nie do przecenienia.
W swojej karierze zawodowej bardzo rzadko
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spotykafem sie z tak szybkim wprowa-
dzaniem zmian, po to by takie programy
jak: ,,Stop Smog” czy ,Czyste Powietrze”
rzeczywiscie staty sie powszechne. Proble-
my s3 szybko identyfikowane i konsultowa-
ne z fachowcami. Oczywiscie sg proble-
my, co zreszta jasno przedstawia rzad.

Co do postepu prac, to faktycznie trudno
by¢ zachwyconym, bo wszyscy sie spodzie-
wali szybszego wdrozenia. Na razie sko-
rzystali na tym producenci kottéw, bo duzo
ludzi wymienito kotty, ale tez na weglowe,
tylko o nieco wyzszej klasie. Ale w przypad-
ku tych programéw wcigz jestem optymista,
choc¢ nie wiem, kiedy to tak naprawde
bedzie w petni realizowane.

Co do walki ze smogiem to si¢ zgadzam.

Natomiast zwrdcitbym uwage na zmargi-

nalizowanie w procesie termomoderniza-

cji domoéw jednorodzinnych roli audytu

energetycznego. Nie uwazam tego

za dobra okolicznosé.
Termomodernizacja ma sens wtedy, kiedy
jej efektem sg oszczednosci w portfelu.
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Warto zacza¢ od audytu energetycznego,
zeby by¢ dobrze przygotowanym. A taki
audyt powinien by¢ prosty. Na przyktad
program ,,M6j prad” dotyczacy paneli
fotowoltaicznych jest dlatego popularny,
ze jest niestychanie prosty. Przychodzi
fachowiec, ocenia ile potrzeba paneli,
po tym nastepuje montaz i wystawiana
jest faktura. Nastepnie my te fakture
sktadamy do urzedu i dostajemy zwrot
w wysokos$ci b tys. zt. Jesli audyt bytby
bardzo skomplikowany i rozbudowany

i potem trzeba by go weryfikowac itd.,
to mogfoby uczyni¢ program termomo-
dernizacji niepopularnym. Licze bardzo
na audytoréw, ze znajdg w tym procesie
ztoty Srodek i zaproponujg adekwatng
do potrzeb procedure audytu.

0Od nowego roku beda zaostrzone prze-
pisy w ramach Warunkéw Technicz-
nych. Gdy weszty w zycie w 2014 roku,
w uzasadnieniu wprowadzenia tych
regulacji przez Ministerstwo Infra-
struktury i Budownictwa napisano,

Ze mozna sie spodziewac kilkudziesig-
cioprocentowego wzrostu rynku izolacji
termicznych w Polsce. Czy to rzeczywi-
$cie nastgpito?

Trudno powiedzie¢, czy nastgpit az taki
przyrost, jak podato ministerstwo, zresztg
w sposob zupetnie teoretyczny. Nie zmienia
to postaci rzeczy, ze przepis powoduje, iz
ludzie bardziej zwracajg uwage na izolacje
budynkéw.

Warto chyba podkresli¢, ze bilans wpro-
wadzenia tych przepisow jest na plus.
Niczego ewidentnie nie popsuty, a z cata
pewnoscig podniosty Swiadomosc o tych
zagadnieniach.
Unikalnos$¢ i specyfika tego przepisu
polegajacego na stopniowym dochodze-
niu do ostatecznego poziomu od 2014
do 2021 roku wskazafo spoteczenstwu,
jak mozna coraz lepiej zadbac o kwestie
zZwigzane z energooszczednoscig budynkdw.
Z punktu widzenia podnoszenia $wiadomo-
$ci miato to ogromne znaczenie.

Co wedtug MIWO warto zmieni¢ jeszcze

w Warunkach Technicznych?
W roku ubiegtym byty ogtoszone konsulta-
cje w tej kwestii i mozna byto sktada¢ uwa-
gi, co zresztg uczyniliSmy. Miedzy innymi,
we wspotpracy ze Zwigzkiem Zawodowym
»Budowlani”, opracowali$my kilkanascie
stron propozycji. Oczywiscie skupiliémy sie
na tych dziatach warunkéw technicznych,
ktére sg zwigzane z izolacjami.
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Wezmy na przyktad izolacje aku-
styczng. Obecnie powazna niedogodno$¢
w budynkach mieszkalnych polega na tym,
ze w projekcie jest zaplanowana izolacja
akustyczna przegrody, ale nie do konca
mozna sprawdzi¢, czy wybudowana prze-

do wprowadzenia wigzacych zapiséw.
Dlatego teraz, kiedy dyskusja zostata
wznowiona, postulujemy m.in. aby
forma Swiadectw byta w postaci klas
energetycznych, by byto to zrozumiate
dla przecietnego klienta.

” Poza Warunkami Technicznymi i wszystkim, co sie z tym
wigze, jesteSmy bardzo aktywni, jesli chodzi o nieuczciwa
konkurencje. Musze o tym wspomnie¢, dlatego
Zze rynek wyrobéw budowlanych, cho¢ w zasadzie
wydaje sie uregulowany, to nadal sa pewne niejasnosci.
Postuze sie przyktadem. Ot6z na Allegro mozna byto kupic¢
wyréb do izolacji cieplnej, chociaz dokumenty dopuszczajace

sa niezgodne z prawem.

groda spetnia wymagania projektowe. Nie
wiemy zatem, czy wykonawca na pewno
dobrze wykonat swoja prace i czy czego$
nie popsuf. Jest to z pewnoscia trudne

do sprawdzenia. W zwigzku z czym
postulujemy, zeby za przyktadem Wielkiej
Brytanii w gotowych, oddawanych do uzyt-
ku budynkach, wyrywkowo byty spraw-
dzane parametry izolacyjnosci akustycznej
przegréd. Jesli sie okaze, ze parametry
nie sg spetnione, to wtedy mozna zadac
obnizenia ceny mieszkania albo wrecz go
nie odebrac. To jeden z naszych postula-
téw, ale jak wspomniaftem, przygotowany
przez naszych ekspertéw dokument ma az
kilkanascie stron.

A czy w zakresie samych wspétczynni-
kéw przenikania ciepta U, wartosci EP
itp. Stowarzyszenie MIWO zgtasza
swoje uwagi?
Wspotczynniki, tak jak moéwig eksperci
MIWO, na pewno nie sg wziete z sufitu,
byty przeciez opracowywane jako optimum
kosztowe. W zwigzku z czym, warto spraw-
dzié, czy sie ono nie zmienito. By¢é moze
to nastgpito, chocéby z racji zwiekszenia
kosztu energii elektrycznej. Warto sie zatem
temu dokfadnie przyjrzeé.

Co MIWO sadzi o certyfikatach ener-
getycznych? W zasadzie s3 wymagane
prawem ale trudno si¢ na nie natknac.
To jest niewybaczalny btad, ktéry zostat
popetniony przed laty. Nie zrozumiano
w zasadzie logiki Dyrektywy o charak-
terystyce energetycznej budynkow. Jej
zatozeniem byta promocja efektywnosci
energetycznej i pokazanie ze mozna
i warto wznosi¢ obiekty o niskim zu-
zyciu energii. Tymczasem deweloperzy,
przedstawiajac to tylko jako dodatkowy
koszt, zniechecili autoréw nowego prawa

MIWO jest aktywne nie tylko przy oka-

zji wspomnianych wczes$niej przepi-

sow. Nad czym obecnie pracujecie,

jesli chodzi kwestie regulujace rynek

budowlany?
Poza Warunkami Technicznymi i wszyst-
kim, co sie z tym wigze, jesteSmy bardzo
aktywni, jesli chodzi o nieuczciwg
konkurencje. Musze o tym wspomniec,
dlatego ze rynek wyrobéw budowlanych,
cho¢ w zasadzie wydaje sig uregulowany,
to nadal sg pewne niejasnosci. Postu-
ze sie przyktadem. Otéz na Allegro moz-
na byto kupi¢ wyréb do izolacji cieplnej,
chociaz dokumenty dopuszczajace sg nie-
zgodne z prawem. W zwigzku z czym,
skierowalismy pismo do Gféwnego
Urzedu Nadzoru Budowlanego. Wtasnie
otrzymali$my odpowiedz, ktérg pozwole
sobie zacytowac: ,,W odpowiedzi infor-
muje, ze organy nadzoru budowlanego
dziatajg w ramach okre$lonych ustawg
i w obecnym stanie prawnym przepisy
nie przewidujg mozliwosci egzekwowania
0gblnych wymagan w stosunku do sprze-
dazy wyrobdw budowlanych oferowanych
on line".

Co to oznacza? Ze mozna sprzedawac
w internecie wszystko, nawet bez odpo-
wiednich dokumentéw. | nic nie mozna
z tym zrobi¢! Niestety na rynku polskim,
na ktérym na pewno cena ma duze
znaczenie, jest bardzo duzo firm, ktére
korzystaja z tej luki prawnej. A dla wiary-
godnych producentéw z pewnoscia nie jest
to sprzyjajaca okoliczno$¢. My dbamy o to,
zeby wszystko byto zgodne z prawem, ale
niektorzy nie robig tego i nie ma z tego tytu-
fu zadnych konsekwencji.

To rzeczywiscie niezrozumiafa sytua-
cja. Z drugiej strony ostatnio natozono

ogromna kare na jednego z producentow »

19




P wywiad

wyrobow ze styropianu. Co$ sie jednak

dzieje w tej materii.
Z pewnoscig ten przyktad jest jakims
wyfomem. Musimy jednak poczekac
z oceng na ostateczne rozstrzygniecie,
przed nami przeciez caly proces odwotaw-
czy. Niestety w obszarze izolacji cieplnych
takich przypadkéw jest sporo. MIWO,
musze to z catg stanowczoscig podkreslic,
od przynajmniej dwéch lat w sposéb upo-
rzadkowany i zgodny z prawem informuje
wtadze o naduzyciach na rynku wyrobow
izolacyjnych.

Oto jeden z przyktadéw takiego nad-
uzycia. Niektérzy wykonawcy natryskujacy
pianki twierdza, ze jak sie montuje wetne,
to koniecznie trzeba stosowac paroizola-
cje, co nie jest prawda, dlatego ze norma
tego nie wymaga. Producenci zrzeszeni
w Stowarzyszeniu MIWO rekomenduja to,
chociazby z tego powodu, ze para wodna
rozprzestrzenia sie po catym budynku. Ale
naduzyciem jest méwienie, ze wetna ko-
niecznie wymaga paroizolacji, co zwieksza
koszty, a pianka nie. To nie jest prawda.
Jak pamietam, w magazynie ,|ZOLACJE”
byt kiedy$ artykut (mgr inz. Jézef Papinski,
drinz. Leszek Zabski ,|zolacyjna pianka
poliuretanowa z otwartymi komoérkami”

— przyp. red.), ktéry moéwit, ze w przypadku
pianki otwartokomdrkowej paroizolacja jest
koniecznoscia.

Maciej Kubanek, Prezes Zarzadu
Polskiego Zwigzku Producentéw i Przetwor-
cow lzolacji Poliuretanowych PUR i PIR
»SIPUR”, powiedziat w wywiadzie (,,IZOLA-
CJE" 1/2020 - przyp. red), ze nie ma spe-
cjalnej woli, jesli chodzi o wspoétprace
stowarzyszen dotyczacych izolacji. Z catg
przyjemnoscig chciatbym zatem zapropono-
wac Panu Prezesowi wspétprace przy sze-
rokiej kampanii informacyjnej, pokazujacej
ze samo pogrubienie izolacji to minimalny
koszt, a jest ono najbardziej skutecznym
sposobem optymalizacji efektywnosci
energetycznej budynkéw. Przeciez od 2021
zmieniaja sie Warunki Techniczne, wiec
jest wspaniata okazja, by o tym moéwic.
Oczywiscie niniejszym zachecam wszystkie
stowarzyszenia, ktére skupiajg producen-
téw izolacji. Mam nadzieje, ze miesiecznik
JZOLACJE" tez sie w to wiaczy.

Przejdzmy teraz do akustyki. W tej dzie-
dzinie mamy stosunkowo nowe przepisy,
natomiast swiadomos$¢ w tym zakresie
jest nadal bardzo staba.
Jesli chodzi o akustyke, to do 2018 roku
temat byt troche zaniedbany, poniewaz
obowigzywaty stare normy. Szczes$liwie
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znowelizowano caty pakiet norm, czyli:
czes$¢ druga, dotyczaca hatasu w budyn-
kach i instalacji; czes¢ trzecia, dotyczaca
wymagan dla przegréd w budynkach; czes¢
czwartg, dotyczaca hafasu pogtosowe-

g0, i czes¢ piatg o klasach akustycznych

w budynkach. Czyli jest baza do tego,

zeby zwigksza¢ Swiadomosc¢. | nie mam

co do tego watpliwosci, ze ta Swiadomos¢
bedzie rosta, bo mamy sygnaty, ze ludzie
coraz czesciej pytaja o to, czy w budynku,
w ktérym majg zamieszkac, bedzie dobra
akustyka, a takze zgtaszajg wiele proble-
mow zwigzanych z akustyka. Szczegoélnie
dotyczy to budynkdéw wielorodzinnych.

Z pewnoscig jest szansa, by ludzie

przed zakupem mieszkania zainteresowali
sie, jakie wyroby izolacyjne zapewnig dobrg
izolacje akustyczng w budynkach.

Jesli chodzi o akustyke, to w Polsce
ludzie nie wiedzg zwykle na co po-
zwalaja stosowane obecnie techno-
logie i wymogi prawne. Czesto hatas

z mieszkania obok czy instalacji
traktowany jest jako co$ natural-

nego. Najgorsze jest to, ze ptacimy

za to duzo pieniedzy.

Zgadzam sie z tym. Dobra izolacja cieplna
przektada sie na oszczedno$ci w na-

szym portfelu, poniewaz mniej ptacimy

za energie. Natomiast akustyka jest sprawg
subiektywng i poziomy natezenia hatasu
odbieramy bardzo roznie. | tak na przy-
ktad podczas meczu, kiedy ttum cieszy sie
ze zdobycia bramki, poziom natezenia hata-
su wynosi okoto 100-103 dB i nam to zu-
pefnie nie przeszkadza. Metro wjezdzajace
na stacje to hatas okoto 80 dB i w zasadzie
to tez nam nie przeszkadza. Przeszka-

dza nam nie jaki$ dorazny hatas, ktérym
jestesSmy w stanie zarzadzac, ale co$ co jest
trwate. Najgorzej jest w budynkach, gdzie
powinien by¢ odpowiedni poziom natezenia
hatfasu, a przekracza on normowe 25 dB

W nocy.

Ostatnio wiele dyskusji wywofata publi-
kacja zatytutowana ,,Wytyczne projek-
towania ocieplenia elewacji budynkéw
z uwagi na bezpieczenstwo pozarowe”,
wydana przez Stowarzyszenie Inzynie-
réw i Technikéw Pozarnictwa (SITP),
ktéra ewidentnie podzielita srodowisko.
Jakie stanowisko reprezentuje w tej
sprawie MIWO? Wasze Stowarzyszenie
patronowato temu przedsiewzigciu.

Nie patronowali$my wydawnictwu SITP, na-
tomiast je promujemy. A robimy to z jednej,
podstawowej przyczyny: ze Stowarzyszenie

Inzynieréw i Technikdéw Pozarnictwa jest
wiarygodng organizacjg. Skoro oni to przy-
gotowywali, to wydaje sie pewne, ze te
wytyczne sg wiarygodne. Bazujemy na wie-
dzy ekspertéw Stowarzyszenia Inzynierow

i Technikéw Pozarnictwa.

Osoby, ktdre sie z tym nie zgadzaja,
wskazuja na liczne problemy wyko-
nawcze zwigzane ze stosowaniem

tzw. paséw miedzykondygnacyjnych,

o ktérych mowa jest we wspomnianym
wydawnictwie. Sa tez juz pierwsze
publikacje wskazujace na pewne ryzyka
takich rozwigzan. Przyktadem jest
artykut dr inz. Matgorzaty Niziurskiej,
ktéry niedawno ukazat si¢ w miesigcz-
niku ,,IZOLACJE” (,,IZOLACJE” 1/2020
- przyp. red).

My ufamy ekspertom, wtgczajac w to oczy-
wiscie panig dr inz. Matgorzate Niziurska.

| dlatego zgadzamy sie z jej stwierdzeniem,
ze na bazie jednego czy dwoéch doswiad-
czen nie mozna wyciggac¢ wnioskow.
Ostateczne wnioski bedzie mozna dopiero
wyciggna¢ kiedy zostanie zrealizowany
caty program badan. Wiem, ze dyskusja
nad jego zawartoscig trwa.

Swego czasu trafitem na taka infor-
macje, ze Polska jest numerem jeden
w wartosci Swiatowego eksportu wetny
mineralnej. Niewiele branz w Polsce
moze sig¢ czyms$ takim pochwalié.
Rzeczywiscie Polska byta jednym z czoto-
wych eksporteréw wetny mineralnej. Trudno
jednak stwierdzi¢, czy jest tak rowniez
w tym roku, gdyz zmienit sie troche rynek
w Europie. Wysoka pozycja Polski wynika
z dwdch powodoéw. Po pierwsze, jestesmy
dobrze zlokalizowani w Europie, a po dru-
gie, wszystkie fabryki cztonkow MIWO
sg nowoczesne i bardzo wydajne. Nie mo-
zemy tez zapomnie¢ o doskonate] jakosci
polskich wyrobéw z wetny mineralnej.

Jakie cele Stowarzyszenie MIWO stawia
sobie na najblizsze lata?
W maju mamy wybory zarzadu. | on ustali
nowe kierunki. Z pewnoscig jednak bedzie-
my kontynuowac promowanie niezaprze-
czalnych zalet wetny mineralnej, tak jak
to robimy od dziesiecioleci. A pozycja lidera
zobowigzuje nas, zeby reklamowac sie
w sposoéb wiarygodny, a nie przy pomocy
fake newsow. W reklamach wyrobdw izo-
lacyjnych niestety wcigz pojawia sie wiele
dezinformacji, ale my wierzymy, ze polscy
inwestorzy potrafig bez probleméw odréznié¢
wiarygodng informacje od fake newsa. M
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